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北見商工会議所事務局 行    販路拡大セミナー受講申込書 （1/16 DX 活用を活用した新しい販売戦略）  

E-mail：info@kitamicci.or.jp   FAX：0157-22-2282         

事 業 所 名 
 

T E L  F A X 
 

参 加 者 名  参 加 者 名 
 

札幌市在住 ITコーディネータ・防災士 

有限会社ブレインズ・ワン代表取締役 星槎道都大学経営学部非常勤講師 

日頃は、中小企業・小規模事業者向けに IT経営の普及と BCP導入の専門家 

として活動し、セミナー・研修の講師、コンサルティングを精力的に行っている。 

◆著書◆「 はじめようＷｅｂ経営」（中央経済社） 
 

有限会社ブレインズ・ワン 代表取締役 

コロナ禍で消費者のニーズや行動が変化し、販売チャネルや営業方法も多様化しています。販売戦略

を見直し、デジタル技術を活用して顧客との関係を強化することが、販売戦略の向上につながります。 

しかし、ＤＸを進めるには、どのような課題を抱えているか、どのようなツールやサービスを利用す

べきか、などの悩みがあります。そこで、本セミナーでは、ＤＸ化による販売チャネル・営業力の強化

やＣｈａｔＧＰＴによる販売戦略のアイディア出し、またＤＸを活用していく上でのサイバーセキュリ

ティ対策などもご紹介します。 

 

講師プロフィール 

 

日 時：令和６年 １月１６日（火）１４：００～１６：００ 

会 場：ホテル黒部  北見市北７条西１丁目 

受講料：無料 主催：北見商工会議所・中小企業相談所 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

定 員：３０名 

 

 

※本申込書にご記入頂いた個人情報につきましては、講演会開催に係る受講者名簿の作成、出欠確認、講演会運営に関する目的のみ使用します。 

（下記申込書に必要事項をご記入頂き、メール・ＦＡＸにてお申し込みください） 

◆ＤＸ化による販売チャネル・営業力の強化 

コロナ禍で変化した消費者ニーズや行動に対応するための販売チャネルの選択と最適化をご紹介。 

◆ＣｈａｔＧＰＴによる販売戦略のアイディア出し 

   ＣｈａｔＧＰＴの活用で、販売戦略に関する様々なアイディアを提案することができます。 

◆サイバーセキュリティ対策 

   ＤＸを進めるにあたって、サイバー攻撃のリスクや対策の必要性について説明します。 

販路拡大セミナー 

DX を活用した新しい販売戦略 

伴走型小規模事業者支援推進事業 
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